
Créer son entreprise c'est bien, mais la
réussir c'est  encore mieux ! 

5 étapes5 étapes pour pour s structurertructurer
votre projet d'entreprisevotre projet d'entreprise  
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CONTEXTECONTEXTE

Mais comment structurer
concrètement votre projet ?

Vous connaissez
bien votre secteur
d'activité et vous
voulez créer votre
entreprise.



En suivant cette méthode
simple et progressive pour
construire les bases solides
de votre entreprise.

  Découvrez  les rouages  du  montage 
de votre entreprise qui sont travaillés en formation.

Gagnez en CLARTE !
Je vous guide pas à pas pour passer  de la théorie à la

pratique et  consolider vos compétences ! 
 



Voici les 5 étapes clés en
pré-création

1- Analyser la faisabilité de votre
projet

3 - Etablir votre business plan

4 - Rechercher vos financements
et partenaires

5-  Comprendre et choisir
votre statut juridique

2 - Construire votre marge
gagnante 



1- Analyser la faisabilité de votre projet

Vérifiez  que l'entreprise
envisagée sera rentable et
pérenne dans votre domaine
d'activité

> faites le point sur votre marché, 
 concurrence, vos fournisseurs, vos
prescripteurs etc. 

 > estimez votre chiffre d'affaire
potentiel et sa dynamique en
étudiant l'ensemble en détail.



2- Construire votre marge gagnante 

Pour connaître et savoir
utiliser les indicateurs vitaux
de gestion d'entreprise

> Construisez votre offre, 

> Identifiez le processus générateur
de la marge appliqué à votre Projet 

> Calculez votre marge

> Calculez son seuil de rentabilité
  



3 - Etablir votre business plan

Ce plan d'affaire est
stratégique car il défini la
viabilité dans le temps de votre
entreprise. Soyez objectif. 

 > construisez des bases solides en
visant les objectifs à atteindre en
tenant compte de votre contexte
personnel, professionnel, patrimonial..

 > Soyez précis sur l'estimation de vos
besoins financiers, votre budget
d'exploitation, votre plan de trésorerie,
votre seuil de rentabilité.  

 > mettez en place des indicateurs sur  
votre marché cible et l'évolution de la
concurrence 
 > évaluez les risques et optimisez les
bénéfices possibles 



4 - Rechercher vos financements et
partenaires

 > C'est le nerf de la guerre ! Vous allez
pitcher votre projet devant des
éventuels banquiers, investisseurs et
devoir gérer les relations avec les
prêteurs. 

 > Le besoin de financement est
différent d'un projet à un autre, du
secteur convoité  et des réseaux de
financements. Listez bien vos besoins
et sources de financements.

 > Etape cruciale à enjeux. Soyez très
professionnel lors de votre demande de
fonds devant vos  futurs partenaires
financiers qui vont vous challenger.
(Je vous fais bénéficier de mon réseau). 



5 - Comprendre et choisir votre statut
juridique

 > le plus approprié à votre contexte
personnel , professionnel, financier,
patrimonial, prévoyance.. et vos
besoins. Ne pas prendre à la légère
cette étape. 

 > SARL ,SASU, SAS  etc..
A chaque choix ses conséquences.  
Chaque projet et chaque situation
sont uniques. Une erreur de choix
peut s'avérer couteuse ensuite.  

 > Il est nécessaire de prendre en
compte l'évaluation des risques pour
avoir une approche la plus exhaustive
possible et bien connaitre les
différents domaines impliqués pesant
dans ce choix.



En suivant ces étapes vous construisez lesEn suivant ces étapes vous construisez les
fondations d'une entreprise efficiente.fondations d'une entreprise efficiente.  

  Sa solidité au démarrage dépend donc
de son montage initial (ces 5 étapes).

  Plus celles-ci sont solides et optimisées,
meilleures sont les chances de réussite
de votre entreprise à son démarrage et dans
le temps.



UnUn    facteur de réussite ? facteur de réussite ? BoostezBoostez  
vos compétences avec nous !vos compétences avec nous !  



Pour passer du rêve à la réalitéPour passer du rêve à la réalité

        Formation éligible CPF 

la synergie du collectif et du présentiel pour
devenir dirigeant·e encore plus expérimenté·e !  

+ d'infos sur www.alliagegestion.fr@
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